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Antes de empezar, debemos entender

Tecnologia, y sus vinculos con industrias, sectores y
mercados:

e Evolucion de la tecnologia
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Evolucion de |a tecnologia
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Evolucion de la industria-mercado

Mayoria Tardia Rezagados

Mayoria Tempran
34.0% 16.0%

Innoyadores Early Adopters
2.5% 13.5%

MoC
o)
i Che
o P
% / Tipos de
< [ Compradores
\

N
“Tecnpldgicos” y/ Pragmaéticos Conservadores Escépticos

——

Moore & Rogers

Tiempo

III Encuentro de Asesores de

Microcrédito y Gestores de Cobranza
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Evolucion de |la industria-mercado-tecnologia
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¢, COMo empezar?
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¢, COMo empezar?

Identificacion

Proteccion

Innovacion
Tecnolbgica

Explotacion

Adquisicion

Identificacion
Tecnologias que son utiles para el negocio, o lo
pueden ser en el futuro.

Seleccion
Elegir considerando recursos, estrategia, analisis de
competidores, relevancia.

Adquisicion
Desarrollo interno vs. externo (proveedores).
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slnterno o Externo?

* [nnovacion Cerrada * [nnovacion Abierta

» La gente mas capacitada ya trabaja con nosotros * No toda la gente mas capacitada trabajara con
nosotros, asi que debemos acceder a conocimiento y

e Para innovar o beneficiarnos de |+D debemos descubrir, . . . S,
experiencias fuera de la organizacion

desarrollar y distribuir nosotros mismos

: y . . « No debemos generar toda la |+D para beneficiarnos
e Si creamos la mayoria y mejores ideas en el sector, 9 P

venceremos » Desarrollar un mejor modelo de negocio es mejor que

* Debemos proteger nuestra Propiedad Intelectual para entrar primeros al mercado

no beneficiar competidores » Si creamos una estructura en la que maximizamos ideas
externas e internas, venceremos
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Tendencias tecnoldgicas
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Tendencias tecnoldgicas (sugeridas)
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Tendencias tecnoldgicas (sugeridas)
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Tendencias tecnoldgicas (sugeridas)
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Tendencias tecnoldgicas (sugeridas)
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Tendencias tecnoldgicas (sugeridas)
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Tendencias tecnoldgicas (sugeridas)

«Ahora los bancos ven el éxito que estamos
teniendo y I6gicamente estan en un estado de
reinvencion de su negocio. Algunos de ellos todavia
Automatizacion piensan gue el desafio es crear un mejor website o

de Marketing una mejor app, que muchas veces pareciera un
Blockbuster queriendo hacerle la competencia a
Netflix, o taxistas creando una app para competir
contra Uber, no es solo la tecnologia, es mas bien un
desafio cultural», sefala el CEO (NuBank).

_____
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